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STANDARDISIERTE FIRMENSEMINARE & NEUE ENTWICKLUNGSPROGRAMME
In der nachfolgenden Themen-Übersicht finden Sie alle Seminare, Workshops und Coachings von TRILOGIE. Unsere Online-
und Präsenzveranstaltungen basieren auf erprobten und bewährten Konzepten und können ohne weiteren Entwicklungs-
aufwand realisiert werden. NEU im Themenplan sind die Entwicklungsprogramme. Die hinterlegten Konzepte passen wir
jeweils auf die Bedarfe Ihres Unternehmens an.

WEGWEISER
Die Icons im Themenplan zeigen an, ob das jeweilige Thema als Präsenzveranstaltung oder als Online-Veranstaltung
verfügbar ist. Spotlights beleuchten online in ein bis drei Stunden Dauer eingegrenzte Aspekte des Themas.

DETAILBESCHREIBUNGEN
Beim Klicken auf einen Themen-Titel öffnet sich jeweils die Detailbeschreibung - inkl. des Termins bei Offenen Seminaren -
auf der TRILOGIE Webseite. Von dort aus können Sie direkt eine Anfrage bzw. Buchung auslösen.

INDIVIDUELLE TRAININGSKONZEPTE
Sie wünschen sich zu einem Firmenseminar Änderungen bzw. Ergänzungen? Sie benötigen ein ganz anderes, eigenes
Konzept? Individuelle Begleitung und Beratung ist unsere Spezialität! Gern erarbeiten wir individuelle, angepasste
Programme und Trainingskonzepte für Ihre Führungskräfte und Mitarbeitenden. So sind die Maßnahmen passgenau auf die
Strukturen, Ziele und Bedürfnisse Ihres Unternehmens und der Teilnehmenden zugeschnitten. Sprechen Sie uns gern an!
Impressum     Datenschutzerklärung     AGB

IMPULSGEBER

https://dev.trilogie.de/impressum/
https://dev.trilogie.de/datenschutzerklaerung/
https://dev.trilogie.de/agb/
https://trilogie.de
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https://trilogie.de/seminare/ueberzeugende-koerpersprache-in-kundenpraesentationen/
https://trilogie.de/seminare/verkaufspsychologie-und-verhaltensstile-mit-dem-lifo-typologiemodell/
https://trilogie.de
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https://trilogie.de/seminare/coachingkompetenz-fuer-fuehrungskraefte/
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https://trilogie.de/seminare/fachliche-fuehrung-fuer-team-und-projektleiter/
https://trilogie.de/seminare/fachliche-fuehrung-fuer-team-und-projektleitende-refresher-workshop/
https://trilogie.de/seminare/feedback-geben-und-nehmen/
https://trilogie.de/seminare/feedback-und-konfliktkultur-im-unternehmen/
https://trilogie.de/seminare/frauen-in-fuehrung/
https://trilogie.de/seminare/fuehren-im-gewerblichen-bereich/
https://trilogie.de/seminare/fuehren-in-der-krise/
https://trilogie.de/seminare/fuehren-in-sandwichpositionen/
https://trilogie.de/seminare/fuehrung-internationaler-teams/
https://trilogie.de/seminare/fuehrung-und-zusammenarbeit-unmittelbar-erleben/
https://trilogie.de/seminare/fuehrungskompetenz-durch-delegieren/
https://trilogie.de
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https://trilogie.de
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https://trilogie.de
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https://trilogie.de
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https://trilogie.de/seminare/konfliktloesungen-im-interkulturellen-kontext/
https://trilogie.de/seminare/konfliktmanagement/
https://trilogie.de/seminare/mit-dem-pyramidenprinzip-andere-fuer-ihre-ziele-gewinnen/
https://trilogie.de
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https://trilogie.de
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KONTAKT
Wir kümmern uns

TRILOGIE GbR
Lokfeld 36 • 23858 Barnitz

mail@trilogie.de • www.trilogie.de
Telefon 04533 – 20 49 47-0
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